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CONSULTORIA INTEGRAL EN FINANZAS CORPORATIVAS

Mas valor,
en mucho menos
[1empo.

Diagnostico, valuaciony las cuatro decisiones que crean valor —inversion,
financiamiento, dividendos y operacion—, coninteligencia artificial y la
automatizacion de la administracion que las sostiene.

PARA MODALIDAD CONTACTO

Empresas medianasy 100 % enlinea. Reuniones jprconsulting.io

grandes de Latinoaméricay presenciales acriterio dela juanpablorossi@jprconsulting.io
Espana. direccién.

Juan Pablo Rossi
Director General - JPR Consulting LA RIOJA - ARGENTINA



.1l JPR CONSULTING LA FIRMA

® 01- QUEES JPR CONSULTING

Una consultora de finanzas corporativas que
trabaja sobre [0s datos reales de suempresa

JPR Consultingintegra finanzas corporativas, inteligencia artificial e inteligencia de negocios. Nos
conectamosalainformacion delsistema de gestion (ERP) de laempresa, verificamos que sea
confiable y laconvertimos en decisiones: donde invertir, como financiarse, cuanto distribuiry quée
cambiar enlaoperacion paracrearvalor.

NUESTRA TESIS Crea valor « ROIC > WACC

Una empresa crea valorsolo cuando el _
L . EVA = (ROIC - WACC) x Capital
rendimiento de su capital supera el costo empleado
de ese capital. Todo nuestro trabajo esta o _
. ROIC:rendimiento del capital empleado.
Ordenado pPara medlr €sa breCha: WACC: costo promedio ponderado del

explica r|a y amp“a r|a. capital. EVA: valorecondmico agregado
en el periodo.

QUE CAMBIA CON JPR CONSULTING

01 02 03

Mas valor Menos tiempo Direccidnliberada
Extraemos masvalor de Diagndsticos, valuacionesy Automatizamoslacarga, la
modelosfinancierosqueya simulaciones que antes conciliaciéony el reporte para
sonrobustos: cadaindicador demandaban semanas se que ladirecciondedique su
se conectaconlosdemasy correnenhoras, sinresignar tiempo a analizary decidir,no a
terminaenunadecisidonconsu profundidad ni trazabilidad. operar.

impacto econdémico.

LA FIRMA EN CIFRAS

25+ 4 =10.000 100 %

anos de experiencia en decisiones devalor iteraciones de Monte Carlo del servicio prestado en
consultoria de finanzas cubiertas:inversion, en cada escenario que se linea, en Latinoaméricay
corporativas financiamiento, dividendos  simula Espana

yoperacion

Estandardetrabajo: el delas grandes consultoras estratégicasinternacionales —hipdtesis explicitas, analisis
encadenado y conclusiones accionables—, aplicado a larealidad de las economias emergentes:inflacion, riesgo
pais,iliquidezeinformacion contableimperfecta.

Quées JPR Consulting Propuesta de servicios 2026 -02/16



.1l JPR CONSULTING

® 02-LO QUE RESOLVEMOS

Seis sintomas que aparecen
en casi loda empresa mediana

EL PROBLEMA

Cadasintoma tiene un costo econdmico concretoy una solucion medible. La consultoriaempieza
por nombrarlos con precision, porque lo que no se mide no se puede gestionar.

SINTOMA

LO QUELECUESTAALA
EMPRESA

COMO LO RESOLVEMOS

01

02

03

04

05

06

Los nimeros del sistema de
gestionno son confiables

Laempresavende mas, pero
tiene menos caja

Hay utilidad contable, pero
no secreavalor

Elfinanciamiento se elige por
lacuota

Nadie sabe cuantovalela
empresa

Ladireccion estaatrapadaen
laoperacion

Sedecide sobreinventarios,
costosymargenes que no existen
enlarealidad.

El crecimiento consume capital de
trabajo y obliga a endeudarse para
financiarlo.

Larentabilidad no cubre el costo
del capital:laempresaganay,ala
vez, pierdevalor.

Estructuras de deuda que
destruyenvaloraunquelatasa
nominal parezca baja.

Sucesiones, ingreso de socios,
ventas o fondeo se negocian sin
una referencia defendible.

Horas de gerencia en cargar,
conciliaryarmarreportes enlugar
dedecidir.

LA PREGUNTA DETRAS DE LOS SEIS SINTOMAS

Verificacion delosdatosy
reconstruccién operacién por
operacion antes de cualquier andlisis.

Medicion delos dias de caja atrapada,
del crecimiento quela empresa puede
financiar solayflujo de fondos diario.

Rendimiento del capital frenteasu
costo, ajustado porriesgo pais, y valor
creado porunidad de negocio.

Costo efectivo de cada crédito, la caja
que queda para sociosybancos,yun
nivel de deuda objetivo.

Valuacion de empresas que no cotizan,
conunatasaguesuma cadariesgouna
solavez.

Automatizacion administrativa, alertas
y asistentes conectados al sistema de
gestion.

;Cadapesoinvertido enlaempresarinde mas delo que

cuesta?

Silarespuestaessi,laempresacrece envalor. Siesno, crecersodlo aceleraladestruccion de valor. Nuestra
propuesta existe pararesponderla con nimeros verificablesy actuaren consecuencia.

Lo queresolvemos

Propuesta de servicios 2026 -03/16



.1l JPR CONSULTING

® 03. COMO TRABAJAMOS

Cuatro preguntas, enorden, sobre
informacion que primero se verifica

Cadafaseresponde unapreguntay alimenta ala siguiente. Ninguna conclusidn se presenta sin su
numero, suformulay suinterpretacioneconémica.

e

COMPUERTA
Admisibilidad
JLos datos son
confiables?

FASE1
Descriptivo
;Qué paso?

FASE 2
Diagnostico
causal

JPor qué paso?

FASE 3
Predictivo
Juéva a pasar?

FASE 4
Prescriptivo

;Qué conviene decidir?

TECNICAS
Conciliacion de saldos contra el ERP, inventario
fisico frente al contable, M-Score de Beneish para

detectardistorsiones, controles cruzados entre
modulos.

TECNICAS

Estadosreexpresados, DuPont decinco factores,
ciclo de conversion de efectivo, apalancamientos
operativo, financiero ytotal (GAO, GAF, GAT),
punto de equilibrio.

%

TECNICAS

Arbol de value drivers, descomposicidn de
variaciones demargenyvolumen,Z" de Altman
para emergentes, analisis de rentabilidad por
unidad, productoycliente.

%

TECNICAS

Redes neuronales profundasymachinelearning,
siempre contrastados conun modelolineal de
referencia; simulacion de Monte Carlo conun
minimo de10.000 iteraciones.

N

TECNICAS

Optimizacion de estructura de capital, carterade
proyectos, politica de dividendos y palancas
operativas, con su efecto sobreel EVAyelvalor.

EL METODO

REGLA

Silainformacionno pasa, se
sanea antes de avanzar.No se
analiza sobre datos que no
resisten una auditoria.

PRODUCE

Radiografia econdmica,
financieray patrimonial dela
empresa.

PRODUCE

La causadecadadesvioy
cuantovalorexplica.

PRODUCE

Prondsticos conbandasde
probabilidad (P10, P50, P90).

PRODUCE
Plandeacciéncon
responsables, fechase
impacto esperado.

Elresultado de cada ciclo es una decision, con sufundamentoy su probabilidad de

éxito.

El método

Propuesta de servicios 2026 -04 /16
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® 04 - INTELIGENCIA ARTIFICIAL EINTELIGENCIA DE NEGOCIOS

Del sistema de gestiona [a decision

Lainteligencia artificialno reemplaza el criterio financiero: lo potenciay lo escala. Nos permite trabajar

sobre todalainformacion de laempresa, no sobre una muestra.

.
y
y
:
N

Fuentes

EI ERP quela empresayausa (Odoo, SAP, Tango, SIGMA,
Finnegans u otros), extractos bancarios, comprobantes

GANA LA EMPRESA
No cambia de sistema ni duplica

’ ) cargas.
electronicosyplanillas de gestion.
Conexion GANA LA EMPRESA
Conectores propios de sélo lectura al ERP (protocolo MCP), Informacion actualizada sin
extraccion programada y registro de cada consultarealizada. pedir planillas.

Verificacion

Conciliacion al centavo contra los saldos del ERP, controles
cruzados entre médulosy deteccion automatica de anomaliasy
registros duplicados.

GANA LA EMPRESA

Numeros enlos que se puede
confiar.

Modelos

Python para machinelearning, redes neuronales profundasy
Monte Carlo. Excel 365 con matrices dinamicas (LET, LAMBDA,
MAKEARRAY, SCAN): modelos auditables, sin macros niférmulas
arrastradas.

GANA LA EMPRESA
Predicciones con probabilidady
modelos que el equipo puede
auditar.

Entrega GANA LA EMPRESA

La direccion entiende deddnde
sale cada nimero.

Informes de conclusiones en HTML, didacticos para no técnicos;
tablerosinteractivos; modelos Excel; alertasyagentes
conversacionales.

La direccion decide con evidencia, y la decision vuelve al sistema como

plan medible.

TRES REGLAS QUE NO NEGOCIAMOS

Sdlo lectura Autorizacion previa Trazabilidad

Elacceso al ERP es de consulta. Ningun ajuste se aplica sin Cadanumero se puede seguir
No modificamos datos de aprobacion dela direccion; hasta el comprobante quelo
produccion. primero en una base de prueba. origind.

Inteligencia artificial einteligencia de negocios Propuesta de servicios 2026 -05/16
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® 05:- SOLUCIONES EN FINANZAS CORPORATIVAS - |

Ocho soluciones para (oda la cadena de valor

SOLUCIONES

s1 Diagnéstico econdmico, financieroy patrimonial

Sabercon precision dénde esta paradalaempresay qué la trajo hasta ahi.

QUE ANALIZAMOS

Lascinco causas delarentabilidad
del socio (analisis DuPont) - puntaje
deriesgo de quiebra paramercados
emergentes (Zde Altman) - cuanto
seamplificala ganancia cuando
cambianlasventas-dias quetarda
envolverla cajainvertida - indice de
Salud Financiera JPR,de 0 a100.

s2 Creaciondevalor

COMO USAMOS LA
TECNOLOGIA

Lectura directa del sistemade
gestion delaempresa, verificacion
automaticadelosdatosyun
detector debalances maquillados
(M-Score deBeneish) antes de
sacar conclusiones.

RESULTADO
Un diagndstico verificable, conla

causa de cada desvio y suimpacto
enelresultadoyenlacaja.

Medirsilaempresa ganamas de lo que le cuesta el dinero que usa, entotal y porunidad de negocio.

QUE ANALIZAMOS

Ganancia operativa después de
impuestos -dineroinvertidoenla
operacién -rendimiento de ese
dinero frentealo que cuesta
conseguirlo - Valor Econémico
Agregado y suevolucién-mapade
lasvariables que mueven el valor.

COMO USAMOS LA
TECNOLOGIA

Un tablero que muestra cuanto
valor crea o pierde cada unidad,
lineaycliente, alimentado desdeel
sistema de gestidonyactualizado
solo.

s3 Decisiones deinversion

Elegirqué proyectoshacer,enqué ordeny concuantoriesgo.

QUE ANALIZAMOS

Cuanto valoragrega hoycada
proyecto, quérendimiento ofrecey
en cuanto tiempo serecupera
cuantorinde cada peso nuevo
invertido - el valor de poder esperar,
ampliar o abandonarun proyecto.

Soluciones en finanzas corporativas

COMO USAMOS LA
TECNOLOGIA

Simulacién de Monte Carlo: el
proyecto serecalculaen10.000
escenarios posiblesomas,yen
lugarde un Unico nimero se obtiene
la probabilidad de que gane dinero.

RESULTADO

Mapa de quéunidades creany
cudles destruyenvalor,y qué
palanca mueve mas el Valor
Econdmico Agregado.

RESULTADO

Cartera de proyectos priorizada por
valor creado y probabilidad, no por
intuicion.

Propuesta de servicios 2026 06 /16
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® 05- SOLUCIONES EN FINANZAS CORPORATIVAS - 1l

Como se financia'y como sereparte

s4 Financiamientoy estructurade capital

Definir cuanta deuda conviene tomar, de qué tipoy aqué costoreal.

QUE ANALIZAMOS

Costoreal del capitaldela
empresa, con el riesgo pais sumado
una solavez(métodos Damodarany
Pereiro) -la cajaque generala
empresa, laque queda paralos
sociosylaquevaalosbancos:
costo efectivo de cada crédito -
reordenamiento de deudas.

s5 Politica de dividendos

COMO USAMOS LA
TECNOLOGIA

Simulacién de distintas
combinaciones de deuday capital
propio,ydesuefecto sobreel
costo del capital,la capacidad de
pagarinteresesyelriesgo de
quedarendificultades.

Decidircuanto distribuiry cuanto reinvertir sin frenar el crecimiento.

QUE ANALIZAMOS

Cuanto puede crecerlaempresa
CONsuUs propiosrecursos - silo
reinvertido rinde masdelo que
cuesta - cajarealmentedisponible
paralos socios-cuantadeuda
puede sostener.

COMO USAMOS LA
TECNOLOGIA

Proyeccion de escenarios de
repartoyde su efecto sobre el valor
para el accionistaysobrelaliquidez.

s6¢ Decisiones operativasy capital de trabajo

Liberarla caja atrapada eninventarios, clientesy costos.

QUE ANALIZAMOS

Ventas minimas para cubrirtodos
los costosylas obligaciones del
mes - dias de caja atrapada en stock
yenclientes - productos ordenados
porsupesoyporlo previsible de su
venta (matrizABC/XYZ) - cruce entre
laantigliedad de cadafacturaylos
dias dereclamo.

Soluciones en finanzas corporativas

COMO USAMOS LA
TECNOLOGIA

Prondstico dedemanda por
producto, politicas dereposicion
porclasedearticuloy alertas de
cobranza priorizadas.

SOLUCIONES

RESULTADO
Un nivel de deuda objetivo yun plan

derefinanciacion que abaratael
dinero con quetrabajala empresa.

RESULTADO

Una politica explicita: sereinvierte
s6lo donde cada peso nuevo rinde
mas delo que cuesta; elresto se
distribuye.

RESULTADO

Dias decicloreducidos, caja
liberada medida en moneday
margen conocido por productoy
cliente.

Propuesta de servicios 2026 - 07 /16
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SOLUCIONES

® 05:- SOLUCIONES EN FINANZAS CORPORATIVAS - 11l

Cuanto vale laempresa ) qué viene

s7 Valuacion de empresas que no cotizan

Conocerelvalorde laempresa paravender, comprar, incorporar socios o planificar una sucesion.

QUE ANALIZAMOS COMO USAMOS LA RESULTADO

La cajafuturadelaempresatraidaa TECNOLOGIA Unvalordefendible ante
valordehoy el valordelos afios Proyecciones conredes neuronales,  compradores, socios o bancos, con
proyectadosmas el delargoplazo- ~ modelos que aprendenlos surango de probabilidad.
unatasaquesumaelriesgo pais,el ~ Patronesdelahistoriadela

tamafoyladificultad devenderuna €mpresa,yunrango devalor por
empresa que no cotiza, sinduplicar ~ simulacionenlugardeununico

ninguno. numero.

ss Planificaciony prondstico

Anticiparventas, margenesy cajaconunhorizonte de 12 a 36 meses.

QUE ANALIZAMOS coOMo USAMOS LA RESULTADO

Prondstico deventas, costosyflujo TECNOLOGIA Presupuesto con escenario

defondos - presupuesto porunidad  Redesneuronalesy aprendizaje pesimista, probableyoptimista,y

denegocio - escenarios de estrés. automatico, que seusansolo si alertas cuando larealidad se aparta
pronostican mejor que un modelo delplan.

estadistico simple; simulacion para

obtenerlosrangos.

LAS OCHO SOLUCIONES, DEUN VISTAZO

S1- Diagndstico — ;donde estamos paradosy por
qué?

S2 . Creacionde valor — ;ganamos mas delo quenos
cuesta el dinero?

S3- Inversion — ;qué proyectos haceryen qué orden?

S4 - Financiamiento — ;cuanta deudayde qué tipo?

Soluciones en finanzas corporativas

S5 - Dividendos — ;cuanto repartiry cuanto reinvertir?
Sé - Operacion — ;donde esté atrapada la caja?
S7 - Valuacion — ;cuanto vale laempresa?

S8 - Planificacion — ;quéva a pasaren los proximos
meses?

Propuesta de servicios 2026 -08 /16
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®@ 06 - ELMAPA DEL VALOR

De las ventas al valor de la empresa

Cadaindicadorresponde a otro. Mostrarle esa cadenaaladireccion, conlafdormulade cada eslabon,
eslo que convierte unanalisis enuna decision.

RESULTADO CAPITAL COSTO DEL CAPITAL
Ventas Capital empleado Ke — Latinoamérica
Precio x Volumen Cuentas por cobrar rf + B-ERP- (1 - R?) + A-CRP
\l/ + Bienes de cambio (1-R2) de Pereiro escalala prima
- Proveedores demercado parano contardos
EBIT + Bienes de uso veces el riesgo pais.

Valores contables; bienes de uso

Ventas x Margen operativo \l/
avalordemercado cuando se
\l/ disponedetasacion. WACC
NOPAT Ke-E/V + Kd-(1 - t)-D/V
EBIT x (1 - t) E:patrimonio-D:deuda-V=D+E
t:tasadeimpuestoalas
ganancias
NG NG

ROIC — rendimiento del capital

) spread = ROIC - WACC
ROIC = NOPAT =+ Capital empleado

EVA — valor econédmico agregado del periodo
EVA = (ROIC - WACC) x Capital empleado

Positivo:la empresa crea valor. Negativo:lo destruye, aunque tenga utilidad contable.

Valorde la empresa
Valor = Capital empleado + ¥ EVA; + (1 + WACC)t

Elvalores el capital invertido mas el valor presente de todo el EVA futuro: por eso cada palanca se juzga por su
efecto sobreel EVA.

LAS FORMULAS QUE COMPLETAN EL MAPA

DuPont de cinco factores Ciclo de conversion de Crecimiento genuinoy
ROE = RN/RAI x RAI/EBIT x efectivo valor terminal
EBIT/Ventas x Ventas/Activo CCE = Dias inventario + g = ROE x (1 -
x Activo/PN Dias cobro - Dias distribucién)
Carga fiscal - carga financiera - proveedores VT = NOPAT,,1- (1 - g/RONIC)
margen -rotacién - multiplicador Cada diamenosliberaVentas + + (WACC - g)

365decaja

El mapa del valor Propuesta de servicios 2026 .09 /16
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AUTOMATIZACION

® 07 - AUTOMATIZACION Y EFICIENCIA ADMINISTRATIVA

La administracion trabaja
sola; la direccion vuelve a decidir

Buena parte deltiempo administrativo se vaen cargar, conciliary consolidar. Automatizamos ese
circuito sobre el ERP que laempresayatiene, sinreemplazarlo, y dejamos controles que avisan antes
de que unerrorllegue albalance.

PROCESO HOY CON JPR CONSULTING FRECUENCIA
Cargade Digitacion manual de Lectura automatica del comprobante Diaria
comprobantes facturasdecompray electrénico (XML) y generacion del asiento.
venta.
Conciliacion Cotejo manual del Conciliaciéon automaticaconalertadecada Diaria
bancaria extracto contraelmayor.  descalceysucomprobante.
Flujo de fondos Planillaarmadaamanoa Cash flow diario porbancoycaja desde el Diaria
finde mes. ERP, con apertura hasta el comprobante.
Cobranza Reclamos porordende Prioridad por matrizdevencimiento frentea  Diaria
llegada. dias dereclamo yrecordatorios
automaticos.
Comprase Reposicionporintuiciono  Punto de pedidoycobertura porclase Semanal
inventario porfaltante. ABC/XYZ, con prondstico de demanda.
Controlescruzados Revisionespuntualesode Alertas:depdsito sinfactura, stock negativo, Continua
auditoria anual. gasto sincomprobante, precio fuera de
rango.
Cierre yreporte Consolidacién manualy Lista de control de cierrey tablero de gestion  Mensual

reporte tardio.

que se actualiza solo.

AGENTE FINANCIERO CONVERSACIONAL

«;Cuanta caja tenemos hoy? ;Qué vence
estasemana? ;Comovienenlas ventas
contra el mes pasado?»

Un asistente por Telegram o WhatsApp responde
consultando el ERP en el momento, con el datoysu
fuente.

Automatizaciény eficiencia administrativa

COMO MEDIMOS EL AHORRO

Horas liberadas = X (horas por tarea
x frecuencia anual x 9% automatizable)

Ahorro anual = Horas liberadas x
costo hora cargado

Sereleva cada tarea con el equipo antes de

automatizar, para que el ahorro sea medible yno
estimado a ojo.

Propuesta de servicios 202610 /16
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® 08 - RESULTADOS Y ENTREGABLES

RESULTADOS

Qué recibe ladireccion) gueé cambia

Entregamos herramientas que quedanfuncionando enlaempresa,y medimoslosresultadosconla

misma disciplina con que medimoslaempresa.

ENTREGABLES

El
Informe de conclusiones en HTML

Didactico, pensado para directivos no técnicos:
cada concepto explicado, con su férmula, sunimero
ycomo serelaciona conlos demas.

E3
Tablero de gestion interactivo

Indicadores devalor, liquidezy operacion, con
apertura desde el total hasta el comprobante,
alimentado desde el ERP.

RESULTADOS QUE SE PRODUCEN Y COMO SE MIDEN

E2
Modelo en Excel 365

Construido sélo con matrices dindmicas: sin macros
niférmulas arrastradas, auditable celda porcelday
listo para nuevos escenarios.

E4
Capade datos y automatizaciones

Conectores, controlesyalertasinstalados,
documentadosyadisposicion del equipo dela
empresa.

RESULTADO FORMULA INTERPRETACION ECONOMICA
Cajaliberadadel capital Caja = ACCE (dias) x Ventas Cada dia menos de ciclo es caja que deja
de trabajo anuales + 365 definanciara clientes o inventarios.

Valorcreado
empleado

Menorcostodel capital

Horasde gestionliberadas * (horas x frecuencia x %

automatizable)

Riesgomedido

Saldo conciliado =
al centavo

Informacionconfiable

Resultadosyentregables

AEVA = A(ROIC - WACC) x Capital

La mejora del spread, multiplicada porel
capital sobre el que se gana.

Ahorro = AWACC x Capital empleado Refinanciarorecomponerlaestructura

baja el costo de cada pesoinvertido.

Tiempo deladireccion que vuelve al
anadlisisy ala decision.

P(VAN > Q) en = 10.000 escenarios Cadadecisionllegacon suprobabilidad

de éxito, no sélo con su caso base.

saldo del ERP, Baseverificadaparabancos,socios,

auditoresy compradores.
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®@ 09 - TRABAJO RECIENTE

Tres casos, un mismo método

Por confidencialidad se omitenlosnombres de los clientes. Las cifras provienen de los

propios trabajos.

Industriadel plastico

DESAFIO

La direccidonno conocia el costo
real del kilo producidoy el
inventario contable no coincidia
conelfisico.

QUE HICIMOS

Reconstruccion contable
operacidn poroperacion;
programa de docereuniones de
capacitaciénysaneamiento; flujo
defondosdiario conectado al ERP,
porbancoycaja; evaluacién deun
proyecto de energia solarydelas
alternativas de compra de materia
prima.

Supermercadosy distribucion

DESAFIO

Seisunidades denegocio
repartidas en dos sociedades, sin
una lectura derentabilidad ni de
punto de equilibrio porunidad.

QUE HICIMOS

Conectorpropio al ERP ybasede
datos consolidada; diagndstico
con punto de equilibrio porunidady
comparacion contra el competidor
dereferenciadelaregion.

Importacionde autopartes

DESAFIO

Uninventario amplio derepuestos

conrotaciones muydisparesy

capitalinmovilizado en articulos de

bajasalida.

QUE HICIMOS

Clasificacion ABC/XYZ del
inventario, analisis de coberturay
prondstico dedemanda conredes
neuronales.

CASOS

México - ERP 0Odoo

RESULTADO

Se separaron dos negocios que
convivian enun mismo balance:
fabricardejabaunmargen del 23 %
frente al 13 % derevender. Se
descartd lalinea de financiamiento
que destruia valor en el proyecto
solaryseevitd un cambio de
proveedor que no generaba ahorro.

Argentina - ERP SIGMA

RESULTADO
Tablerointeractivo,informe de 23
paginasymodelo Excel 365de 13
hojas, conlarentabilidadyel punto
de equilibrio de cada unidad de
negocio.

Ecuador

RESULTADO

Criterios dereposicion
diferenciados porclase dearticulo,
para bajar el capital inmovilizado sin
resignar disponibilidad.

Enlos tres casos el primer hallazgo vino de verificar la informacion, antes de

cualquier modelo.

Trabajoreciente
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® 10 - FORMAS DE VINCULACION

VINCULACION

Cuatro formas de (rabajar juntos

Cadaempresaentrapordonde tiene lanecesidad masurgente. Las modalidades se combinan: el
recorrido habitual va del diagnostico al proyecto de decisiony de ahialacompanamientointegral.

Diagnostico —  Proyecto dedecision =

V1:- PUERTA DEENTRADA 3 a 4 semanas

Diagndstico Financiero Express

Parala direccidon que necesita saber donde esta
parada antes de decidir.

Test de admisibilidad delainformacion, diagndstico
descriptivo y causal, indice de Salud Financieray
cinco hallazgos prioritarios con suimpacto
econdmico.

SEENTREGA
Informe de conclusiones en HTML y reunion de
presentacion con la direccion.

V3. ACOMPANAMIENTO

Consultoriaintegral - CFO
estratégico

Minimo 6 meses

Parala empresa que quiere gestionar porvaloren
forma permanente.

Las cuatro decisiones devalor, reunion semanal con
la direccion, tablero vivo y seguimiento del plan de
accion.

SEENTREGA
Tablero de gestidon, modelos actualizados yuna
agenda de decisiones conresponsablesyfechas.

LOS HONORARIOS

Sepresentan porescrito enlanotadealcance,
dentro delos dos dias habiles posteriores ala
reunion exploratoria, unavezconocidos el alcance, la
cantidad deunidades de negocioyel estado dela
informacion. En el acompafamientointegral, una
parte delhonorario seliga al valorcreadoy
verificado.

Formas devinculacion

+ Automatizacidn en

Consultoriaintegral . .1quier etapa

V2. ALCANCE CERRADO 4 a 10 semanas

Proyectode decision
Para una decisiéon puntual que no admite error.

Valuacion delaempresa, evaluacion de un proyecto
deinversion, reestructuracion de pasivos, estructura
de capital o politica de dividendos.

SEENTREGA
Modelo en Excel 365, simulacion deMonte Carlo e
informe con larecomendaciény su probabilidad.

V4 . EFICIENCIA 4 a 8 semanas

Automatizacion administrativa

Paraliberarala administracion delacarga, la
conciliaciony el reporte manual.

Conectores al sistema de gestion, flujo defondos
diario, carga automatica de comprobantes,
conciliaciones, controles cruzadosy agente
conversacional.

SEENTREGA
Automatizacionesinstaladasydocumentadas, con
capacitacion al equipo delaempresa.

SERVICIOS COMPLEMENTARIOS

Segunda opinidn sobre valuaciones de terceros -
capacitacionin company para equipos de finanzas
programas dereuniones de saneamiento contable -
certificado de admisibilidad deinformacion
contable.
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®@ 11 - PRIMEROS PASOS

Como empezamos

Unproceso cortoy ordenado, pensado para que ladireccionvearesultados enlas primeras semanas
y noinviertatiempo enprepararinformacion.

Reunion exploratoria 45 min - sin cargo

Conversacion conla direccidn sobre la decision o el problema que masimporta
hoy. Se agenda en cal.com/jpr-consulting/exploratoria.

Confidencialidad y acceso Semana 0
Firma de un acuerdo de confidencialidad y habilitacion de un usuario de sélo lectura

enel ERP.

Nota de alcance y propuesta econdmica 2 dias habiles

Alcance, entregables, calendario yhonorario por escrito, con la modalidad de
vinculacién que corresponde.

Test de admisibilidad Semana 1

Verificacion delainformacién antes de cualquier analisis. Primerinforme de
hallazgos sobrela calidad delos datos.

Primera presentacion ala direccion Semanas 3 a 4

Conclusiones en HTML, con cada nimero acompanado de su formulay su
interpretacion, ylas decisiones que se proponen.

Qué necesitamos de laempresa Nuestros compromisos

s Accesodesodlolecturaal ERPyalosextractos s Confidencialidad total sobrelainformaciondela
bancarios. empresa.

s Estadoscontablesdelosultimostres ejercicios. s Ningun ajuste en el sistema sin autorizacion

) . ., previa dela direccion.
s Uninterlocutorenadministracion para consultas

operativas. s Cadanumero consufdrmula, sufuenteysu

. ., interpretacion econdmica.
s Unahoraporsemanadeladireccion.

m Servicio100 % enlinea; reuniones presenciales a
criterio deladireccion.
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® 12 - QUIENES SOMOS

EQUIPO

Criterio financiero, auditoria ) ciencia de datos

DIRECTOR GENERALY
FUNDADOR

Juan Pablo Rossi

Mas de 25 anos enfinanzas corporativas, con
trabajosen Sudaméricay Espafa. Fue CFOy
responsable de administracion de Maggiora S.A.
entre 2020y 2026,y en2026 fundd JPR
Consulting parallevaralas empresas medianasel
estandar de andlisis de las grandes consultoras,
apoyado eninteligencia artificial. Define la
metodologia de la firma, construye losmodelosy
conduce personalmente cadaencargo.

ContadorPublico - Universidad Nacional de
Cordoba - Master en Finanzas Corporativas -
UCEMA - MasterenInteligencia de Negocios - UNIR

Autorde Analitica Avanzada con Microsoft Excel
para el CFO Actual (Editorial MLBI)

Divulgador- mas de 24.000 seguidores en LinkedIn
yun boletin semanal de finanzas corporativas con
mas de 3.000 suscriptores

POR QUE JPR CONSULTING

ASOCIADA -
GOBERNANZA CONTABLE

Giselle Asenjo

Masde 25 afios de trayectoriaenladirecciony el
liderazgo de dreas de Administraciény Finanzas
enholdings corporativosy en pequefasy
medianas empresas. Se desempeid como
Gerente de Administraciony Finanzasen
Argentina para grupos multinacionales de
infraestructura e ingenieria civil. Conun sélido
dominio en auditoriainterna, tributacion,
cumplimiento normativoy control de gestion,
lideraen JPR Consulting el area de regularizaciony
gobernanza contable: garantizalatransparencia,
la consistenciay laintegridad de los datos sobre
los que se apoya cada andlisis,y aseguratanto el
control de calidadde losentregablescomo una
implementacion exitosa de laautomatizaciony la
inteligencia artificial.

Contadora Publica - Consultora en Gestion PyME

Especialidades: auditoriainterna, tributacion,
cumplimiento normativo y control de gestion

01  Trabajamossobre el sistemade gestién, no sobre planillas enviadas
Todalainformacion, verificada contra el sistema, yno una muestra preparada parala consultora.

02 Tasade descuentosindoble conteoderiesgos

Riesgo pais, tamafo yliquidezincorporados una solavez, con el ajuste de Pereiro y el enfoque de Damodaran.

03  Prediccionque tiene que ganarse sulugar

Lasredes profundas se usan sélo cuando superan a un modelo lineal dereferencia en validacion.

04 Modelosquelaempresapuede auditar

Excel 365 con matrices dinamicas: sin macros, sin formulas arrastradas, sin cajas negras.

05 Conclusionesqueladireccionentiende

Cada concepto explicado con suférmulaysurelacion conlos demas, eninformes didacticos.

Quiénes somos
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JPR Finanzas corporativas

CONSULTING Inteligencia artificial - Bl

Conversemos sobre
las decisiones

de su empresa.

La primera reunion es sin cargo y dura 45 minutos.
Llegue con la decision que mas le preocupa; salga con
una forma clara de medirla.

AGENDA cal.com/jpr-consulting/exploratoria
CORREO juanpablorossi@jprconsulting.io

WEB jprconsulting.io

LINKEDIN linkedin.com/in/juanpablorossiia
INSTAGRAM @jpr.consulting

La reunidn exploratoria no genera obligacion alguna. De ella sale unanota de
alcance porescrito, con el trabajo propuesto, su calendario y su honorario.

LA RIOJA, ARGENTINA
SERVICIO EN LATINOAMERICA Y ESPANA

‘ P13

CONSULTINE
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